
KOOPERATIONSMODELLE

Die Marktrelevanz von Fintech hat in 2018 weiter zugenommen. Traditionelle Banken und 
Finanzdienstleister haben ihre Aktivitäten intensiviert.

BDO unterscheidet vier Grundmodelle eines möglichen 
Engagements (vgl. nebenstehende Darstellung). Diese Modelle 
lassen sich wiederum im Hinblick auf ihre strategische Tragweite 
und das resultierende Chancen-/ Risikoprofil ausdifferenzieren.

Der Wahl des „richtigen“ Kooperationsmodells kommt eine 
zentrale Bedeutung zu. Je nach Ausgangssituation kann die Rolle 
des einfachen Produktgebers die Ziele erfüllen. Vorschnelle, kleinteilige Seed Investments – 
oder auch eine nicht optimal ausgeführte Transaktion – können größeren Schaden anrichten, 
als das Warten auf den „last mover advantage“.

FINTECH TRANSAKTIONSPROZESS

Nach unserer Erfahrung zeichnen sich erfolgreiche Fintech Engagements zudem dadurch 
aus, dass es gelingt, strategische Denkweisen mit praktischer M&A-Erfahrung und finanz-
wirtschaftlicher Expertise sinnvoll zu verbinden.

Hinzu kommt die Stringenz und Professionalität des M&A-Prozessmanagements - von der 
ersten Idee bis hin zum Signing (vgl. nachfolgende Darstellung).

 

 

BDO FINANCIAL SERVICES

BDO verfolgt die ehrgeizige 
Strategie, ihre bereits starke 
Marktposition in der Branche 
Financial Services weiter 
auszubauen. Über 250 Mitarbeiter 
fokussieren sich auf Financial 
Services allein in Deutschland, 
darunter Wirtschaftsprüfer, 
Steuerberater, Rechtsanwälte 
und weitere Spezialisten, etwa 
zu Compliance, IT, M&A oder 
Unternehmensbewertung.

FINTECH M&A-LEISTUNGEN

Unsere Fintech M&A-Leistungen 
reichen von der strategischen 
und regulatorischen Beratung bis 
hin zur Begleitung des gesamten 
M&A-Transaktionsprozesses (buy-
side und sell-side), einschließlich 
Unternehmensbewertung und 
Post Deal Integration. Zudem 
haben wir das erste Fintech 
Unternehmen bei seinem IPO im 
Prime Standard der Frankfurter 
Wertpapierbörse begleitet.

Weitere Informationen zu Fintech 
M&A: www.bdo.de/fintech  
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FINANCIAL SERVICES

FINTECH M&A 
KOOPERATIONSFORMEN UND  
M&A-PROZESSMANAGEMENT

Dieses Dokument wurde mit Sorgfalt erstellt, ist aber allgemein gehalten und kann daher nur als grobe Richtlinie gelten. Es ist somit nicht geeignet, konkreten Beratungsbedarf abzudecken, so 
dass Sie die hier enthaltenen Informationen nicht verwerten sollten, ohne zusätzlichen professionellen Rat einzuholen. Bitte wenden Sie sich an die BDO AG Wirtschaftsprüfungsgesellschaft, 
um die hier erörterten Themen in Anbetracht Ihrer spezifischen Beratungssituation zu besprechen. BDO AG Wirtschaftsprüfungsgesellschaft, deren Partner, Angestellte, Mitarbeiter und 
Vertreter übernehmen keinerlei Haftung oder Verantwortung für Schäden, die sich aus einem Handeln oder Unterlassen im Vertrauen auf die hier enthaltenen Informationen oder darauf 
gestützte Entscheidungen ergeben.

BDO AG  Wirtschaftsprüfungsgesellschaft, eine Aktiengesellschaft deutschen Rechts, ist Mitglied von BDO International Limited, einer britischen Gesellschaft mit beschränkter 
Nachschusspflicht, und gehört zum internationalen BDO Netzwerk voneinander unabhängiger Mitgliedsfirmen.  
BDO ist der Markenname für das BDO Netzwerk und für jede der BDO Mitgliedsfirmen. 
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ENTWURF ZU DISKUSSIONSZWECKEN

XXX

Seed 
Investment/

Venture Capital

Produktgeber/ 
Dienstleister

Akquisition/ 
Integration

Joint-Venture/
Strategische 
Beteiligung

3

Konzeption

Erste Konzeptionierung
unter Einbezug der Ideen

des Partners

− Plausibilisierung/ 
Benchmarks

− Strukturierte 
Einwertung der Ideen, 
qualitativ/ quantitativ

− Professionelle 
Konzeption für 
mögliche „Use-Cases“

Search und Screening

Laufendes Screening und 
Identifikation von 

Produktideen und Partnern 

− Strategischer 
Ideengeber

− Zugang zu M&A 
Opportunities und 
Finanzierungsrunden

− Zugang zu Markt- und 
Transaktionsdaten

Business Case/ 
Due Diligence

Ableitung des Business Case
(Strategie, Finanzen, Operations)

und Due Diligence

− Strukturierung und 
Business Case (je 
Kooperationsmodell)

− Szenarioanalysen und 
Bewertung

− Due Diligence                           
(Financial, Tax, Legal)

Vertragliche
Umsetzung

Abbildung des Business Case
im Verhandlungswege

− Verhandlungsunterstüt-
zung und Umsetzung 
der gewünschten 
Gestaltungsalternative

− wirtschaftlich/ 
bilanziell,

− steuerlich,
− (gesellschafts-) 

rechtlich

Unsere Leistung

Schnelle Trennung von
„Spreu und Weizen“ anhand 
nachvollziehbarer Kriterien   

Vermeidung von
verpassten Chancen

und unnötigem 
Ressourcenverbrauch 

Abgesicherte 
Entscheidungsfindung und 

Wertmaximierung

Realisierung
strategiekonformer 

Transaktionen mit dem 
gewünschten

Chancen-/ Risikoprofil

Unser Mehrwert


